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KLAR TIL AT LEVERE

@kologiske afgreder og produkter til den offentlige sektor

Hver dag serveres 1 mio. maltider i de offentlige kakkener.

Det giver de offentlige kakkener et enormt potentiale for at drive den
gkologiske og granne dagsorden. Hos os er vi optagede af hvor
afgrederne/produkterne til de mange maltider skal komme fra.

Sa hvad skal der til for at blive leverander til de offentlige kakkener,
og hvordan kommer du i gang?

STEP 1:

ER DIN AFGR@DE/DIT PRODUKT Forst og fremmest skal din afgrede/dit produkt vaere relevant
RELEVANT? i forhold til en daglig produktion af hverdagsmaltider. Der-
Det kan f.eks. vaere indenfor: naest skal du overveje, hvad din afgrede/dit produkt kan

bidrage med. Undersgg hvad kommunen/regionen har brug for,

e Baeredygtighed/klima/gkologi
og om de har konkrete behov, du kan hjaelpe med.

e Lokal samhandel
e Madspild og upcycling

e Serlige ernaeringsbehov

STEP 2:

FORSTA KOKKENERNES BEHOV Offentlige kgkkener kan variere meget. Nogle laver f& mal-
tider om dagen og andre laver flere tusinde. Falles er, at
tiden er knap - og at det skal veere nemt at fa fat i relevante
varer af rette kvalitet og maengde. Undersgg hvad den

» Fopdevaresikkerhed enkelte kommune/region og det enkelte kgkken eftersparger.
e Leveringssikkerhed Dialogen kan med fordel ga via den indkgbsansvarlige for
kommunen/regionen frem for direkte til det enkelte kakken,
som maske ikke har ressourcer til at handtere henvendelser.

Uanset stgrrelse er kokkenerne optagede af:

e Data til baeredygtighedsrapportering

e Pris
e Volumen/forpakningsstarrelse

e Restholdbarhed pa afgreden/produktet
ved levering
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STEP 3:

VALG SALGSKANAL

De fleste offentlige kakkener har indkebsaftaler. Det kan vaere egne kommunale/regionale aftaler eller via SKI,
som er den offentlige sektors indkgbsservice. Uanset om indkgbsaftalen er via SKI eller kommunens/regionens
egen aftale, sa foregar salget via den grossist, der har aftalen. Der er ogsa i mindre omfang mulighed for at szlge
direkte til det enkelte kgkken, safremt kgkkenet @nsker dette.

Uanset hvilken kanal du vaelger...

Sa ligger der en opgave i at ggre sig relevant overfor kgkkenerne. Er din afgrede/dit produkt nyt for kekkenerne,
kraever det maske en eller flere workshops/demonstrationer for kekkenerne, sa de lzerer afgreden/produktet at
kende og forstar at anvende det. Du skal derfor have den gode forteelling klar i forhold til, hvad din afgrede/dit
produkt kan.

Relevante fortaellinger overfor bade grossister og kakkener
e Egenskaberne for din afgrede/dit produkt
e Hvad der gor din afgrede/dit produkt unikt i forhold til andre produkter

SALG VIA GROSSIST

Fordelen ved at salge via grossist er, at grossisten
sorger for at alle forpligtelser i forhold til udbuds-
reglerne er overholdt. Der er dermed en masse
praktik og logistik, du ikke selv skal sta for. Dog er
der en raekke krav, der skal vaere opfyldte, for at du
kan saelge via grossist.

Krav, der skal vaere opfyldte:

e Du skal veere autoriseret og godkendt til
engroshandel hos Fadevarestyrelsen

e Du skal veere registreret i GS1 (elektronisk
produkt- og vareinformation)

e Du skal have ngdvendige gkologigodkendelser
fra Fgdevarestyrelsen/Landbrugsstyrelsen

DIREKTE SALG TIL KOKKENER
Dialog er saerlig vigtig, hvis du vil szlge direkte til
offentlige kakkener

Var nysgerrig og aben og samtidig skarp pa,
hvad du er god til.

De offentlige kekkener har mulighed for at kabe en
mindre del af deres varer uden om indkegbsaftalerne.
Det giver plads til, at et kekken tager en afgrade/et
produkt ind i mindre mangde eller i en afgraenset
periode, f.eks. frugt og grent i seeson. Her skal du
selv vaere opmaerksom pa, hvilke krav kgkkenet har
til bestilling, levering, fakturering, m.m.
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Vil du vide mere?
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